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Votre réseau et votre solution de 
téléphonie sur-mesure

Que propose Linkt sur le marché des com-
munications unifi ées ?
Anthony Lesueur : Nous sommes avant tout 
« agrégateur » d’infrastructures, ce qui signi-
fi e que nous sommes en capacité d’apporter 
à nos clients des services telecoms s’ap-
puyant sur les meilleurs liens d’accès (fi bre, 
xDSL, 4G / 5G) disponibles pour chacun de 
leur site. Ce meilleur rapport qualité / coût / 
performance sur la connectivité nous permet 
d’apporter des services de Communications 
Unifi ées performants, sécurisés et résilients.

Qu’est-ce qui fait la force de votre offre ?
A. L. : Notre offre est fl exible et à tiroirs. Nous 
pouvons faire cohabiter dans une même 

entreprise des solutions de téléphonie tradi-
tionnelles, des solutions UCaaS, de la conver-
gence fi xe / mobile, des usages Teams, des 
besoins des différents collaborateurs et 
métiers. Et nous tarifons à l’utilisateur : au 
regard d’un abonnement Teams, une entre-
prise peut réaliser jusqu’à 30 % d’économies 
en utilisant nos offres. Par ailleurs, dans une 
logique d’éco-conception, nous lançons une 
offre d’équipements reconditionnés.

Qui utilise les solutions proposées par 
Linkt ?
A. L. : Nous comptons plus de 80 000 utili-
sateurs, dans des collectivités, des grands 
entreprises et des ETI.

Agrégateur d’infrastructures réseau et fournisseur de solutions télécoms, 
Linkt se distingue par sa capacité à proposer une offre fl exible, adaptée 
aux besoins des grandes entreprises. Explications d’Anthony Lesueur, 
chef de projet marketing.
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