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L'INFLATION PROGRESSE

Linflation en Russie a bondi
enaofita 3,1 %surunan,
selon des chiffres publiés
mercredi par I'institut des
statistiques Rosstat. Mardi,
la présidente de la banque
centrale, Elvira Nabioullina,
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BAISSEDE0,2%
DES VENTES AU DETAIL
EN ZONE EURO

Les ventes au détail

dans la zone euro, barométre
de la consommation

des ménages, ont légerement
reculé (-0,2 %) en juillet

par rapport a juin

et progressé de 1,1 %

en rythme annuel,
aannoncé mercredi

T'Office européen

des statistiques Eurostat.
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D’INFLATION AU CANADA
Les prix a la consommation
ont cri de 3 % en juillet au
Canada, dépassant les prévi-
sions et « des taux d’intérét
plus élevés seront donc néces-
saires pour assurer l'atteinte
de la cible d’inflation »,
aindiqué la banque centrale
du Canada mercredi.

Impot des entreprises :la course
ala baisse continue dans le monde

INTERNATIONAL

De grandes réformes
fiscales ont été menées
aux Etats-Unis, en
France et en Lettonie.

Virginie Robert
W @virginierg

Apreés les hausses d’impot néces-
saires pour faire face a la crise de
2008, les pays de 'OCDE concen-
trent beaucoup d’efforts pour amé-
liorer leur compétitivité fiscale.
« Cela se joue davantage sur I'impot
sur les sociétés », constate Pascal
Saint-Amans, directeur du Centre
de politique et d'administration fis-
calesde'OCDE etresponsabledela
deuxiéme étude sur les réformes
fiscales dansles pays de 'OCDE, qui
sera désormais annuelle.

La plus saisissante a été sans nul
doute lagrande réforme fiscale aux
Etats-Unis : 1a taxe sur les bénéfices
des entreprises est passée de 35 % a
21 % tandis que les tranches
d’imposition sur les revenus des
personnes ont été réaménagées et
les déductions doublées... Et ce,
alors que le pays affiche une crois-
sance annuelle de plusde 4 %! Le
déficit budgétaire américain va
ainsi se creuser pour atteindre les
800 milliards de dollars cette
année, soit 4,2 % de PIB.

« C'est une réforme tres incom-
prise en France, mais, en fait, les

Le taux de I'imp6t sur les sociétés au sein de 'OCDE

Dans les principaux pays
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2022 (contre 33,3 % en 2017). A ce
jeu, les Britanniques font tres fort
puisque I'impdt sur les sociétés
devrait étre réduit 417 % en 2020.
Brexit oblige, il fallait trouver un sur-
croit d'attractivité fiscale. Mais ce
sera toujours un taux supérieur a la
Hongrie (9 %).

Un cycle de croissance

« Ces baisses d'impot sur les sociétés
ont suscité des craintes de course au
moins-disant, mais la plupart de ces
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Ameéricains se sont alignés sur le
reste du monde, avec une baisse de
taux trés agressive », observe Pascal
Saint-Amans.

Compétitivité

Parmi les pays qui ont récemment
beaucoup réformé, souligne le
nouveau rapport de 'OCDE, la Let-
tonie s'est distinguée en passant —
pour I'imp06t sur les revenus —d’'un

niveau de taxe unique (23 %) a une
échelle progressive de 20 % a
31,4 %. En France, le taux d'imp6t
sur les sociétés va étre abaissé pro-
gressivement a 25 %, la fiscalité du
capital a été revue pour préférer
une flat tax de 30 %, la taxe d’habi-
tation va étre annulée pour 80 %
des citoyens, et bientot les revenus
seront prélevés a la source. La plu-
partdes pays de'OCDE ontcontinué

d’actionner le levier de I'imp6t sur
lessociétés, un argument de compé-
titivité dans un monde globalisé.
Selon le rapport, son taux moyen a
reculé de 32,5 % en 20004 23,9 % en
2018 pour les 35 pays de lazone. Lan
dernier, ce sont les pays aux écono-
mies les plus larges et aux taux
d'imposition les plus élevés qui sont
entrésdansladanse, notammentles
Etats-Unis et la France.

«LES ECHOS»  SOURCE : OCDE

Limpo6t sur les sociétés avait été
abaissé en moyenne de 2,7 % dans
huit pays de lazone OCDE en 2017 et
I'a été & nouveau de 4,8 % dans huit
pays en 2018. LArgentine, par exem-
ple, a réduit son taux d'imposition
sur les entreprises de 35 % a 30 % en
2018 pourleramenera25 %en 2020.
Un niveau que vise également la Bel-
gique a cette date (contre 29 % en
2018) ou encore la France al'horizon

pays engagés en fait dans
une “course a la moyenne” », remar-
que Pascal Saint-Amans. LOCDE
observe que les baisses d'impdt sur
les entreprises sont moins pronon-
cées quavant la crise de 2008. La
baisse moyenne a été de 6,7 %
entre 2000 et 2008, de 0,75 %
entre 2008 et 2015, et sest accélérée
depuis lors.

Pourtant, les baisses d'impot sont
moins nécessaires alors que T'on est
revenu dans un cycle de croissancea
peu prés normal. La TVA est
dailleurs a peu pres stabilisée par-
tout. Cest davantage le moment,
souligne le rapport de 'OCDE, de
reconstruire des coussins fiscaux et
surtoutd’orienter vers des politiques
qui soutiennent la croissance,con-
tribuent a réduire les inégalités et
jouentun role utile pour aider a pré-
server l'environnement.

Lire I'éditorial de
Jean-Marc Vittori
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Le déficit commercial
américain senvole

ETATS-UNIS

nesverslaChine ont été particuliere-
ment pénalisées par les mesures de

En juillet, le déficit
abondide 9,5 %, la
hausse la plus impor-
tante depuis trois ans.

Nicolas Rauline
W @nrauline

—Bureau de New York

La politique commerciale de
Donald Trump tarde a porter ses
fruits. En juillet, le déficit américain
sest en effet de nouveau envolé, a
50,1 milliards de dollars. Une hausse
de 9,5 % inédite depuis mars 2015,
due alafois aune hausse des impor-
tations (+0,9 %), qui ont atteint un
nouveau record, et & une baisse des
exportations (-1 %)par rapport
au mois de juin. En cumulé, sur
les sept premiers mois de 'année,
le déficit américain a augmenté
de 7 % par rapport a I'an dernier, a
337,9 milliards de dollars.

Les chiffres étaient particuliére-
ment attendus car ils étaient les pre-
miers & prendre en compte les tarifs
douaniers contre la Chine entrés en
vigueur début juillet et les repré-
sailles de Pékin contre les produits
américains. Et le moins que I'on
puisse dire, c'est que cette guerre
commerciale ne profite pas, pour
Tinstant, aux Etats-Unis. Le déficit
commercial des biens avec la Chine
abondide 10 % a 34,1 milliards
de dollars, atteignant un nouveau
record. Les exportations américai-

rétorsion prises par Pékin. Le soja a
ainsi souffert des tarifs mis en place.
Lors des mois précédents, les pro-
ducteurs avaient bénéficié d’une
ruée des importateurs, qui avaient
rempli leurs silos dans l'attente des
sanctions. Cet effet est terminé : les
exportations de soja ont chuté de
0,7 milliard de dollars en juillet.

Situation tendue

avec le Canada

La réaction de Donald Trump ne
devrait pas tarder. Il devrait, cette
semaine, annoncer sa décision sur
la possibilité de frapper 200 mil-
liards de dollars d’'importations chi-
noises supplémentaires. La ques-
tion étant de savoir sil appliquera
des taxes de 10 % ou de 25 %.

Le déficit devrait ainsi continuer
de se creuser dans les mois a venir,
au risque de peser sur la croissance.
«Lecommerceinternational acontri-
bué a la croissance du PIB a hauteur
de 12 point lors du deuxiéme trimes-
tre, mais une grande partie, si ce n'est
la totalité de cette augmentation,
devraits'inverser au troisiéme trimes-
tre », affirme dans une note Ian She-
pherdson, économiste en chef de
Pantheon Macroeconomics.

Enfin, la situation se tend avec
le Canada. Les Etats-Unis sont pas-
sés dans le rouge avec leur voisin sur
les biens et services, au moment oil
les négociations sur un accord com-
mercial ont repris entre les deux
pays. m

LINKT, LOPERATEUR TELECOMS B2B

QUI SE SOUCIE DU CLIENT

central pour les entreprises, grandes ou petites. Les

Plus que jamais, les télécoms deviennent un levier

salariés, de mieux en mieux informés et trés a l'aise
avec les technologies numériques, en demandent toujours
plus: de nouvelles applications, une expérience utilisateur
toujours plus simple, unifiée et fluide. Avec comme corollaire
un besoin en bande passante de plus en plus conséquent.
L’entreprise n’a plus que le choix de réussir sa digitalisation
et de mettre a la disposition de ses collaborateurs une
panoplie d'outils et de services qu’ils pourront personna-
liser. L'enjeu est crucial : plus les collaborateurs seront effi-
caces, plus I'entreprise sera compétitive.

IDENTIFIER

LES BESOINS DES

ENTREPRISES POUR

MIEUX LES SERVIR
L'importance d’'une solution
télécoms performante et
personnalisée devient donc
un facteur clé de dévelop-
pement. En France, pourtant,
si beaucoup disposent d’'un
acces télécom, combien pro-
fitent d’un véritable service ?
Les entreprises sont claires:
toutes souhaitent une offre

et d'industrialisation, et, de l'autre, des acteurs alternatifs,

plus proches et réactifs, mais
de frappe sur tout le territoire.

UN OPERATEUR ALTERNATIF
AU SERVICE DES ENTREPRISES

Il'y a donc une place pour une

lancé en 2017, a trés bien compris, en alliant le meilleur des
robustesse, couverture, agilité et proximité.
Les fondateurs de Linkt, filiale du groupe Altitude, ont mis a
profit leur expérience passée a la fois chez les gros opérateurs
et chez les plus petits pour mettre au point un service opé-

deux mondes :

FAITES
LEXPERIENCE
D'UNE RELATION

CLIENT INEDITE !

compléte a la fois en téléphonie fixe et mobile, du trés haut
débit, des solutions d’interconnexion de sites, associés a
des engagements, des solutions de sécurisation, une facture
juste et fiable, une tenue des délais et une relation de proxi-

mité durable.

Le marché des solutions télécoms B2B est fourni et pése
lourd, prés de 10 milliards d’euros. Mais il y a, d’un coté, un
duopéle historique avec une grande capacité de couverture

(o)

la relation client et les importan

lui rendre le meilleur service que I'entreprise se différencie
le plus, par exemple : un interlocuteur dédié en charge de
s’occuper du client pendant toutes les étapes, des engage-
ments mesurables et un accompagnement personnalisé en
fonction du secteur d’activité du client.

Résultat: en moins d’un an, des clients de plus en plus
nombreux, heureux d’étre enfin écoutés. B

COMMUNIQUE

qui n‘ont pas la méme force

offre différente. Ce que Linkt,

rateur d’'un nouveau genre.
L'entreprise souhaite devenir
'opérateur alternatif de réfé-
rence en France et se donne
les moyens de ses ambitions.
En pratique, Linkt propose
pour la premiére fois une
offre compléte et compétitive
(téléphonie, Internet, inter-
connexion de site, cloud et
sécurité), associée a une
qualité du service rendu et
un accompagnement client
fortement repensé. Clest
d’ailleurs dans I'expertise de
ts moyens mis en place pour




