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DE FONDS PROPRES INVESTIS
PAR LE GROUPE ALTITUDE

SEINE-MARITIME TELECOMS

Linkt: la grande ambition
du petit Poucet normand

Sébastien Colle

ouvel opérateur té-

lécoms national B to

B créé en 2016 via la

holding Altitude dé-
tenue par Jean-Paul Riviére
(créateur d’Altitude Telecom
revendu a Completel-Numeé-
ricable en 2010), Linkt vient
de finaliser une levée de fonds
de 50 millions d’euros sous la
forme d’un crédit syndiqué
par Crédit Agricole Corporate
&Investment Bank et Crédit
Agricole Normandie-Seine.
Les banques participantes
sont Crédit Agricole Norman-
die-Seine, CIC Nord-Ouest, la
Caisse d’Epargne Normandie
et La Banque Postale. «Linkt
estun projet ambitieux, il était
naturel pour nous de I'étre
dans la stratégie de finance-
ment. Les résultats commer-
ciaux de nos deux premieres
années d’exercice et la robus-
tesse de notre business model
nous permettent de recourir
exclusivement a de la dette
bancaire », souligne Bertrand
Lebarbier, président de Linkt
holding. Aprés avoir béné-
ficié, a son lancement, d'un
investissement & hauteur de
40 millions d’euros en fonds
propres pat la holding Alti-
tude, les fonds nouvellement
levés sont destinés a financer
le développement de 'opéra-
teur sur les trois prochaines
années. Et I’entreprise ne
compte pas s’arréter 1a : «Au
total, nous souhaitons inves-
tir entre 100 et 120 millions
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d’eurosjusquen 2021, sur trois
piliers de développement que
sont les hommes, le systeme
d’information et le réseau»,
précise Quentin Mazurier, di-
recteur général délégué.

Capter1% dumarché
frangais

Aprésavoir réalisé un trésbon
démarrage sur le territoire
normand avec larrivée de
plusieurs dizaines de clients
en quelques mois, l'objectif
de déploiement affiché par
les dirigeants de Linkt est
clairement de se positionner
au niveau national pour aller

chercher des clients a fort vo-
lume (plus de 700 clients de-
puis mi-septembre 2018, de
la PME aux grands comptes
en passant par de nombreux
marchés publics).

Une vingtaine d’implanta-
tions sur le territoire frangais
(Bordeaux, Paris, Lille, Tou-
louse, Lyon, Rouen...),300 col-
laborateurs (dont 150 au siege
de Mont-Saint-Aignan) et
jusqua 350 d’iciala fin2018...
«Nos concurrentssontles gros
opérateurs comme Orange et
SFR, ou encore des opéra-
teurs régionaux comme Adis-
ta a Nancy », assure Quentin

Mazurier. Linkt a fait le choix
d’un développement accéléré
pour s’affirmer sur le marché
BtoB et proposet ses services
dans les domaines de la télé-
phonie, de 'Internet, de I'in-
terconnexion desites flexibles
(VPN/SDWAN), le cloud et la
sécurité informatique.
«Notreambition estde devenir
'opérateur alternatif BtoB de
référence d’ici 22021 en visant
1% de parts de marché, soit
plus de 100 millions d’euros
de chiffre d’affaires & cet hori-
zon et plus de 5000 clients. En
termesde marché, celarevien-
dra a devenir le numéro 4 der-
riere les trois opérateurs his-
toriques [le numéro 4 réalise
aujourd’hui 75 M€ de chiffre
d’affaires, NDLR]», affirme
Quentin Mazurier. A cette Vi-
tesse de déploiement, les opé-
rateurs historiques n'ont plus
qu’abien se tenir face & l’appé-
tit du petit normand. e

Linkt, qui vient de lever 50 M€, veut devenir le numéro 4 du marché B toB d'ici 3 2021. l'opérateur télécoms
compte déja plus de 300 collaborateurs.

LE JOURNAL DES ENTREPRISES NOVEMBRE 2018 NORMANDIE
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